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PROMOTORY BEZPIECZENSTWA: ROZWOQ] |
PANOWANIE NAD TECHNOLOGIAMI KLUCZOWE
DLA EKSPORTU [RELACJA]

Dysponowanie wtasnymi technologiami i ich rozwoj, wsparcie panstwa oraz sprawnie funkcjonujgcy
system zamowien obronnych to kluczowe czynniki, ktére moga wptynac na zwiekszenie atrakcyjnosci
polskiego przemystu obronnego - podkreslali eksperci podczas debaty "Promotory Bezpieczenstwa",
zorganizowanej przez Defence24.pl na MSPO 2019.

Debata Defence24.pl ,,Promotory Bezpieczenstwa” odbyta sie przy okazji prezentacji

raportu ,Promotory bezpieczenstwa - wiodgce produkty polskiego przemystu obronnego”. W
dokumencie eksperci i dziennikarze Defence24.pl zaprezentowali zestawienie wybranych produktéw o
najwiekszych szansach eksportowych. Raport, przygotowany w jezykach polskim i angielskim, ma na
celu zwiekszenie Swiadomosci co do mozliwosci polskiego przemystu obronnego oraz promocje
kluczowych produktéw.

Czytaj tez: MSPO 2019: Promotory bezpieczenstwa. Wiodgce produkty polskiego przemystu
obronnego [KONFERENCJA DEFENCE24.PL]

Stowo wstepne wygtosit szef MON Mariusz Btaszczak.

Liczniejsze wojsko, wyposazone w nowoczesny sprzet i silnie osadzone w NATO, a szczegdlnie w
relacjach z USA, ktdre s gwarantem systemu bezpieczenstwa na Swiecie - podkreslat minister obrony
narodowej, ktory podczas rozpoczecia debaty Defence24.pl ,,Promotory Bezpieczenstwa” mowit o
trzech celach, realizowanych przez resort obrony narodowe;j.

Jeden z tych celdéw, jak podkreslit szef MON, zbiezny byt z tematem debaty Defence24.pl
organizowanej podczas 27. edycji Miedzynarodowego Salonu Przemystu Obronnego w Kielcach.
Chodzi mianowicie o wzmocnienie polskiego przemystu zbrojeniowego poprzez wykorzystanie jego
produktéw w Wojsku Polskim. Natomiast wykorzystywanie przez wojsko polskiego sprzetu przektada
sie na to, ze stanowi on atrakcyjniejszy produkt eksportowy. ,Wazne jest, aby eksport istniat, aby
stanowit istotng czes¢ produkgji, gdyz to jest konsekwencja silniejszej pozycji Polski na arenie
miedzynarodowej” - zaznaczyt szef resortu, i dodat, ze wykorzystanie sprzetu, produkowanego w
Polsce, wzmacnia zdolnosci obronne kraju.

Moim celem jest doprowadzenie do stanu, gdy agresorowi nie bedzie
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sie optacato zaatakowac Polski.

Mariusz Btaszczak, minister obrony narodowej

Mariusz Btaszczak podkreslit réwniez, ze wyzsza jest obecnie liczba zaméwien, ktére Ministerstwo
Obrony Narodowe;j kieruje do polskiego przemystu zbrojeniowego. Minister deklarowat réwniez, ze
resort mégt pozwoli¢ sobie na zamdwienie szerszej gamy produktéw, gdyz udato sie przygotowac
program modernizacji do 2026 roku.

Silne Wojsko Polskie musi miec silne zaplecze w przemysle
zbrojeniowym.

Mariusz Btaszczak, minister obrony narodowej

W debacie eksperckiej, odbywajacej sie w ramach prezentacji raportu uczestniczyli: Marek tapinski -
sekretarz stanu w Ministerstwie Obrony Narodowej, Piotr Wawrzyk - podsekretarz stanu Ministerstwo
Spraw Zagranicznych, Michat Jach - przewodniczgcy sejmowej Komisji Obrony Narodowej, Witold
Stowik - prezes zarzadu Polskiej Grupy Zbrojeniowej, Piotr Wojciechowski - prezes zarzadu WB Group
i Janusz Noga - prezes zarzadu Telesystem-Mesko. Rozmowe poprowadzit redaktor naczelny Grupy
Defence24 Jedrzej Graf.

Jak podkreslit podczas rozmowy minister Marek tapinski, patrzac na polski rynek, to resort obrony
narodowe;j jest praktycznie jedynym odbiorcg. Skupiajgc sie na Polskiej Grupie Zbrojeniowej podkreslit,
ze ministerstwo chce, by kazda ze spdétek wchodzacych w jej sktad posiadata choc jeden produkt,
ktéry bedzie eksportowany - specjalizacja moze by¢ waska, ale produkt ma byc¢ rozpoznawalny i
kupowany. Jak zaznaczyt, resort nie moze zapewni¢ bezposredniego wsparcia, ale wspiera i promuje
"przy okazji spotkan" oferte polskiej zbrojenidwki.

Czytaj tez: MSPO 2019: Promotory bezpieczenstwa. Wiodgce produkty polskiego przemystu
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Podkreslit réwniez, ze jest wiele programéw i projektéw w ktérych zmieniajg sie wymagania, gdyz
"niektdre z nich maja tyle lat, ze mogtyby wstgpi¢ do wojska na ochotnika", a postep wyprzedza mysl
technologiczng, opisang w nim na poczatku.

Natomiast Piotr Wawrzyk, podsekretarz stanu w Ministerstwie Spraw Zagranicznych, podkreslit, ze
resort bierze udziat w promocji zbrojenidéwki na dwdch poziomach - centralnym i placéwek. W ramach
wspomnianych placéwek, wykorzystywane sg kontakty polskich przedstawicieli - gdyz to

przede wszystkim rzady sg odbiorca. Jak zaznaczyt, nie ma lepszego miejsca na lobbowanie, niz
polskie placéwki. Wsparcia udzielajg rowniez sieci attachatéw wojskowych. Piotr Wawrzyk podkreslit,
ze petnigcy tam stuzbe przedstawiciele kraju zapewniajg rozpoznanie rynku.

Jak dodat Michat Jach, produkty przemystu zbrojeniowego to szczegdlna kategoria, gdyz klientem sa
rzady, a wiec naturalng konsekwencjg jest fakt, ze rzad danego panstwa jest zaangazowany w ich
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promocje. Podkreslit réwniez, ze powinna ona by¢ koordynowana przez jedna rzgdowa instytucje - tak
jak rozwigzaty to kraje sojusznicze Polski.

Zauwazyt rowniez, ze "ekscytujemy sie" produktami na najwyzszym sSwiatowym poziomie, ale jest
wiele panstw, ktérych nie sta¢ na nowoczesny sprzet lub go nie potrzebuja. Ich rzady gotowe sg kupi¢
sprzet, nie najnowoczesniejszy, ale na wystarczajgcym poziomie technologicznym, co réwniez moze
by¢ szansg, m.in. dla spétek PGZ. Nalezy réwniez, w opinii Michata Jacha, stworzy¢ portfolia pod
konkretnych klientéw - tych ofert powinno by¢ bardzo duzo, a producenci muszg by¢ elastyczni, tak
by by¢ gotowymi na przedstawienie oferty pod konkretne zaméwienie.

Ewolucja zbrojeniowki

Bioragcy udziat w debacie prezes zarzadu Polskiej Grupy Zbrojeniowej, Witold Stowik, poinformowat, ze
z 13 inwestycji, o ktérych grupa moéwi od jakiegos czasu, dwie sg juz w trakcie realizacji (budowa
centrum serwisowego rakiet NSM na terenie WZE w Zielonce oraz remont zaktadu Dezamet, ktéry jest
unowoczesniany pod katem produkcji amunicji). Kolejne planowane inwestycje dotycza: przywrdcenia
kompetencji produkcji prochéw wielobazowych w Pionkach, modernizacji Nitro-Chemu, HSW,
zaktadéw w Tarnowie oraz PIT-Radwaru.

Jak zaznaczyt, wszystkie te inwestycje maja na celu realizacje i stworzenie konkretnych produktéw i
rozbudowe konkretnych zaktaddéw, by zwiekszy¢ ich mozliwosci produkcyjne na potrzeby polskiej armii
i poszerzy¢ ich oferte eksportowa.

Prezes zarzagdu WB Group, Piotr Wojciechowski, zaznaczyt natomiast, ze firma od 10 lat realizuje
konsekwentnie opracowang strategie eksportowg. WB postawita na kilka podstawowych kierunkéw
eksportowych, w takich kategoriach jak systemy tgcznosci (gtéwny przychdd z eksportu grupy),
systemy bezzatogowe i zintegrowane systemy.

Jak dodat Wojciechowski, kluczowe jest dysponowanie wtasnymi technologiami. Tylko dysponujac
wtasnymi technologiami firma jest bowiem w stanie sprosta¢ wymaganiom klientéw, takich jak
dostosowanie do wymagan i wspétpraca przemystowa. Pokreslit réwniez, ze wspétpraca z MON czy
MSZ jest dobra, ale eksporter musi liczy¢ na siebie - jesli ma dobry produkt w dobrej cenie, to znajdzie
sie w zainteresowaniu potencjalnego odbiorcy. Dopiero w drugiej fazie istotne staje sie wsparcie
panstwa i - jak to ujat - dawanie "dobrego Swiadectwa produktowi" przez wtadze.

Janusz Noga, prezes zarzadu Telesystem-Mesko, potwierdzit, ze "petna wtadza" na technologiami daje
petne mozliwosci eksportowe. Jak dodat, celem zawsze jest opracowanie wszystkich kluczowych
technologii polskimi sitami, korzystanie z polskich rozwigzan - pozwala to bowiem na "panowanie nad
procesem produkcji".

Prezes Janusz Noga podat jako przyktad rozwoéj rodziny systeméw rakietowych, wywodzacych sie z
przeciwlotniczych zestawéw Grom. To wtasnie posiadanie w Polsce technologii pozwolito na

integracje Gromow na zestawach Poprad, Biata i Jodek, a takze eksport Groméw i zestawdéw w nie
wyposazonych (Kobra, Jodek), miedzy innymi do Indonezji. Z kolei program pocisku Piorun pokazat, ze
polski przemyst sta¢ na opracowanie rakiety "o najwyzszych parametrach". Wszystkie technologie
tego pocisku sg w polskich rekach, dzieki czemu moze on by¢ integrowany na dowolnych platformach
ladowych, morskich i powietrznych. Technologie pociskow Grom i Piorun umozliwity tez opracowanie
pociskéw przeciwpancernych Pirat kierowanych na odbity promien lasera. Z kolei dzieki wykorzystaniu
technologii gtowicy pocisku Piorun mozliwe jest opracowanie pocisku przeciwlotniczego o wiekszym
zasiegu.

Wydarzenie odbyto sie pod patronatem honorowym Ministra Obrony Narodowej Mariusza Btaszczaka,



Ministerstwa Przedsiebiorczosci i Technologii, Ministerstwa Spraw Zagranicznych oraz
Przewodniczgcego Sejmowej Komisji Obrony Narodowej Michata Jacha.

Promotory bezpieczenstwa

Zwiekszenie eksportu to jedno z najwiekszych wyzwan, stojagcych obecnie przed polskim przemystem
zbrojeniowym. Dzi$ krajowa zbrojenidéwka ma szanse na rozwdéj kompetencji dzieki zwiekszaniu
wydatkéw na modernizacje Sit Zbrojnych i zwigzanymi z tym zamoéwieniami. Aby jednak przemyst
obronny mégt funkcjonowac w sposéb zréwnowazony i rozwija¢ sie dtugofalowo, niezbedne jest takze
zwiekszenie sprzedazy do partneréw zagranicznych.

Polski przemyst juz dzi$ posiada szerokie kompetencje, miedzy innymi w obszarach systeméw
artyleryjskich, autonomicznych oraz bezzatogowych, radiolokacyjnych, tacznosci i dowodzenia,
amunicji precyzyjnej i broni strzeleckiej. Szersze otwarcie na rynki eksportowe wymaga skupienia
wysitkéw rozwojowych na najwazniejszych obszarach, a takze intensywnej promocji kluczowych
produktéw, stanowigcych - jako kompletne oraz nowoczesne rozwigzania - atrakcyjng oferte dla
klientdw zagranicznych.

W raporcie zaprezentowano nastepujace produkty:

Mozdzierz samobiezny Rak

Bezzatogowe Systemy Powietrzne FlyEye i Warmate

Przenosne Przeciwlotnicze Zestawy Rakietowe GROM i PIORUN

Roboty Mobilne PIAP

Wielozakresowe Pokrycia Maskujace i Kamuflaze Mobilne Lubawa

Stacje radiolokacyjne wczesnego wykrywania celéw powietrznych P-18PL i SPL
Niszczyciel min Kormoran Il

System zarzadzania walka TOPAZ i zestaw tacznosci wewnetrznej FONET
Modutowy System Broni Strzeleckiej GROT

Amunicja precyzyjnego razenia APR 120 i APR 155
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